Stefan Huber ist Geschidftsfiihrer und

CEOQ der Wilhelm Huber + Sohne GmbH

+ Co. KG, kurz WHD.

Mit der technischen Ent-
wicklung wachsen auch
die Anforderungen des
Marktes. Besonders im
Bereich der Unterhal-
tungselektronik legt der
Fortschritt ein enormes
Tempo an den Tag. Multi-
room-Systeme beispiels-
weise ermaglichen indivi-
duelle Beschallung in allen
Raumen eines Gebaudes.
BUS-GUIDE sprach mit
Stefan Huber, Geschafts-
fuhrer von WHD, u.a. Uber
sein Unternehmen, neue
Produkte und aktuelle
Trends.

INTERVIEW

Musikgenuss in
allen Raumen

Herr Huber, muss der Endkunde
von WHD-Systemen aus einem
reichen Elternhaus kommen?
Nein, absolut nicht. Dies unter-
streicht unser neuer Objektkatalog.
Darin stellen wir Systeme fur die
verschiedensten Anwendungen vor.
Eine Einraumlosung bestehend aus
einem Bluetooth-
Audioempfanger
inklusive \erstar-
ker und Laut-
sprecher beginnt
schon bei 200
Euro. Und das
Schéne daran ist, dass alle Kompo-
nenten in gangige Schalterprogram-
me eingebaut werden kénnen

Wie wirden Sie in wenigen
Worten lhre Firmenphilosophie
umrei3en?

Zuerst einmal ist es fur mich sehr
wichtig, dass wir breit aufgestellt
sind. So zahlen viele renommierte
Industrieunternenmen zu unseren
Kunden. Wir beliefern z.B. Ampel-
hersteller mit Lautsprechern, um
blinde Menschen sicher Uber die
Strale zu bringen oder produzieren
Schwingspulen fur Beatmungsgera-
te. Auf der anderen Seite fuhlen wir
uns im Objektgeschaft auch sehr
wohl, so dass sich unsere Produk-
te in sehr vielen namhaften groflen
Objekten wie Hotels, FuBSballstadien
oder Flughéfen wiederfinden. Unsere
innovativen Predukte bringen wir
uber den ElektrogroBhandel und den
Elektroinstallateur in den Markt Es
ist fur mich sehr wichtig, Trends wie

»Es ist fir mich sehr
wichtig, Trends wie die
enorm schnelle Verbrei-

tung von Smartphones zu
erkennen.«

die enorm schnelle Verbreitung von
Smartphones zu erkennen und daflr
dann Produkte zu entwickeln, die

in die Elektroinstallation integriert
werden konnen. Selbstverstandlich
steht der Nutzen des Kunden durch
unsere Produkte an aller ersten
Stelle. So ist beispielsweise unser
neuestes Produkt das
induktive Ladegerat for
elektrische Zahnbursten
entstanden, Wer moch-
te schon auf seinem
wunderbar gestalteten
Waschtisch im Bad ein
Ladegerat mit zwei Metern Kabel
stehen haben? Die kleinen Dinge
entscheiden eben, ab ein Raum ge-
lingt oder eben nicht.

Wie kriegen Sie Tradition auf der
einen und die rasante Entwick-
lung auf dem Markt der Un-
terhaltungselektronik auf der
anderen Seite unter einen Hut?

Das ist sicherlich manchmal nicht
ganz einfach. Wir besinnen uns im-
mer wieder auf unsere Erfahrung von
Uber 80 Jahren und bauen darauf
auf. Gerade im Akustikbereich zeigt
die Physik sehr schnell die Grenzen
auf. Der Lautsprecher ist immer noch
das schwachste Glied in der Kette.
Wir achten sehr darauf, dass wir
diese Komponente dennoch so stark
wie maoglich gestalten, indem wir
groien Wert auf einen sehr guten
Wirkungsgrad und ein ausgewogenes
Frequenzverhalten legen, Die Mog-
lichkeiten in der Elektronik wandeln
sich in der Tat sehr schnell. Hier
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beobachten wir die Trends immer
aus der Sicht des \erbrauchers und
uberlegen uns, welchen Nutzen wir
aus den neuen Technologien flr den
User herausziehen konnen und wie
wir diese Produkte in die Elektroins-
tallation integrieren kénnen.

Wie transportieren Sie die
Ergebnisse Ihrer Forschungs-
abteilung ins Handwerk? Oder
anders - wie meistern Sie die
Herausforderung, dem E-Instal-
lateur lhre etwas hoherpreisigen
Erzeugnisse naherzubringen,
dass er diese aktiv anbietet?

Hier unterstutzen wir den Elektroin-
stallateur auf der ganzen Linie und
haben dafur unter anderem unseren
Objektkatalog realisiert. Er enthalt
schone Objektfotos, auf denen unse-
re Produkte im eingebauten Zustand
zu sehen sind. Dies ist vor allem
fur die Bauherrin ganz wichtig. Wir
zeigen darin nicht einfach Produkte,
sondern Anwendungen wie Losun
gen fur Einzelrdume mit Bluetooth-
Audiotbertragung fur iPod/iPhone
oder einfach nur mit Radio bis hin
zu Mehrraum-Komplettlosungen
mit KNX- oder |P-Steuerung. Der
E-Installateur kann mit dieser
Objektbroschire die Beratung beim
Bauherren durchfthren. Die passen-
de zweite Broschure mit Preis- und
Verdrahtungsbeispielen hilft dem
E-Installateur, dem Bauherren noch
in der Baubesprechung eine Preisvor
stellung zu nennen

Naturlich fuhren wir auch Schulun-
gen beim GroBhandel oder in unse-
ren Schulungsraumlichkeiten sowie
bei unseren Industrievertretungen
durch.

Welche konkrete Unterstitzung
erfahrt der Elektroinstallateur
von lhnen und lhren Ver-
triebspartnern dartber hinaus?

INTERVIEW

Wir und unsere flichendeckend
prasenten Industrievertretungen
unterstitzen den E-Installateur auch
in der Planung. Seit Anfang dieses
Jahres arbeiten wir dariiber hinaus
auch mit autorisierten Kundendienst-
partnern zusammen, die den Elekt-
roinstallateur bei der Inbetriebnahme
von komplexen Systemen oder bei
Problemen unterstitzen kénnen.

Der alte Hi-Fi-Stereo-Turm

mit machtigen Boxen wird
zusehends von Festplatte und
Internet abgeldst. Was kommt
danach?

Wenn ich das schon wusste. Sicher-
lich wird auch im Audio-Bereich die
Cloud-Technologie vermehrt einzie-
hen. Das heil3t, die Musik liegt nicht
mehr auf der heimischen Festplatte,
sondern irgendwo im Internet. Ferner
werden Musikbibliotheken im Inter-
net, die Millionen von Titeln anbie-
ten, mehr und mehr an Bedeutung
gewinnen. FUr uns wird es nach wie
vor darum gehen, intelligent an diese
neuen Musikquellen anzudocken
und die Musik in die verschiedenen
Raume zu verteilen, um sie dort in
hochwertiger Qualitat wiederzuge-
ben,

Wie kénnte Ihrer Ansicht nach
die Verbindung von Geb&udeau-
tomation und »Audio« in finf
Jahren aussehen?

ch bin kein Prophet, denke aber dass
wir in funf Jahren jederzeit jeden
Titel dieser Welt sehr einfach tber
das Internet abspielen konnen. Wir
werden mit unseren Smartphones
oder deren Nachfolger in die Raume
gehen. Diese werden sich dadurch
automatisch mit dem Soundsystem
kabellos verbinden und vielleicht
sogar gleich schon unsere individuel-
le Wunschmusik in Abhangigkeit der
Tageszeit abspielen.

. Das Interview fuhrte Thomas jungmann
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